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ECONOMIA E POLITICA

ItaliaOggi

L’industria della difesa non puo permettersi di segnare il passo

p1 CLAUDIO Fava*

Si sta sviluppando un dibat-
tito sempre piu allargato sulla
necesgita o meno di sviluppare
Iindustria militare e quindi la
capacita bellica, offensiva o de-
terrente, in un momento in cui
il parlamento viene sollecitato a
deliberare su interventi di pea-
ce keeping, in ambito Nato, Onu
ed europeo.

Vale la pena di ricordare che
il futuro del nostro paese di-
pende da quello che appunto i
governi riescono a garantire, in
termini di efficienza reattiva, al-
le future generazioni e mai co-
me in questo momento di dibat-
tito politico internazionale, con
il pericolo di una guerra da un
lato e la minaccia del terrorismo
dall’altro, puo essere opportuno
chiarire la necessita di non far-
si condizionare da analisi su-
perficiali.

Infatti, un alleggerimento del
peso dell'industria della difesa
verrebbe pagato dalle nostre fu-
ture generazioni, senza possibi-
lita di recupero perché un si-
stema efficiente, un «pakage di
difesa» anche se in chiave di for-
za di pace, ma con teatri inter-
nazionali da gestire, costa dieci
anni di sviluppo o addirittura l'e-
sclusione dell’appartenenza al
G8.

In tempi relativamente brevi,

Pattuale assetto politico comu-
nitario é destinato a evolversi in
una nuova forma di «confedera-
zione di stati» che, oltre a una
economia comune, certamente
dovra disporre di proprie forze
armate, adeguate per una dife-
sa europea.

Queste forze saranno fonda-
mentalmente chiamate a ope-
rare in missioni di manteni-
mento della pace e della sicu-
rezza contro il terrorismo, nel
territorio europeo e in altre aree,
se richiesto da esigenze di dife-
sa avanzata, verosimilmente a
seguito di minacce e/o aggres-
sioni perpetrate o riconducibili
a gruppi o paesi legati al terro-
rismo internazionale organizza-
to.

L’Italia € una delle nazioni eu-
ropee che purtroppo da tempo
mantiene il discutibile primato
(1,02% del pil) di devolvere per-
centualmente meno risorse del-
le altre per le spese militari. Cio-
nonostante I'industria naziona-
le per la difesa continua a rive-
stire un ruolo fortemente atti-
vo, specialmente nell’alta tec-
nologia elettronica dei principa-
li sistemi d’arma.

Finmeccanica (42 mila dipen-
denti, fatturato 6.800 milioni di
euro), rappresenta la maggiore
realta industriale governativa
per la difesa. In questo campo &
saldamente presente a livello in-

ternazionale in vari programmi
nell’ambito dell’aerospazio, del-
la difesa di superficie, degli eli-
cotteri, delle telecomunicazioni
e della information technology.
Molte societa di Finmeccani-
ca hanno raggiunto notevoli ri-
sultatiin diversi programmi mi-
litari europei, come per esempio
la Galileo avionica che fornisce
Iintero sistema d’armamento
dell’Efa, o '’Agusta, maggiore ar-
tefice dello sviluppo e produzio-
ne dell’elicottero NH-90.
Tuttavia, in funzione del pro-
babile nuovo requisito militare
europeo e della suddetta verosi-
mile minaccia, industria na-
zionale per la difesa in tempi
brevi dovra procedere a un si-
gnificativoriassetto generale at-
to a sostenere un nuovo tipo di
produzione, fondamentalmente
basato su sistemi modulari in-
tegrati, che dovra assicurare la
fornitura del sistema d’arma fi-
nale e garantire una corretta
partecipazione industriale ita-
liana in questo particolare seg-
mento di mercato strategico.
Certamente in ambito comu-
nitario contro I'Italia non man-
cano importanti competitori
quali: I'inglese Bae, la francese
Thales, la spagnola Casa, o la
tedesca Dasa, con consorzi gia
pronti a operare quali per esem-
pio quello dell’Eads; a questi cer-
tamente si aggiungono i mag-

giori colossi del settore d’Ol-
treoceano.

Entro cinque anni, i teatri di
pace con presenza militare ita-

_liana potranno essere oltre 26,
a distanza di migliaia di chilo-

metri, cosa che condiziona
senz’altro la collaborazione con
I'industria elettronica e di ar-
mamento italiana.

Un fatto certo e che 'industria
nazionale per la difesa non puo
permettersi di segnare il passo,
ma deve subito profondere ogni
possibile sforzo per razionaliz-
zare le proprie risorse, avviare
nuovi accordiinternazionali e al-
lacciare corrette alleanze. Que-
sto le permettera di fare cresce-
re la propria competitivita nel-
la produzione dei sistemi mo-
dulari integrati nelle aree tec-
nologiche in cui gia detiene un
riconosciuto know-how. Solo
questo tipo di aggiornamento le
consentira disuperare le proprie
obsolescenze, accedere con suc-
cesso al futuro segmento di mer-
cato di propria competenza e
puntare ai necessari nuovi svi-
luppi tecnici ed economici.

Per evitare che la Finmecca-
nica, la quarta azienda aero-
spaziale europea, porti I'Italia
verso un ruolo marginale nel
contesto mondiale, occorre che
ceda attivita non strategiche al
mercato e concentri le proprie
risorse per sviluppare accordi

nell’area militare e aerospazio-
nale sia con I’Europa che con gli
Usa, lasciando, & vero, la deci-
sione di questa divisione alla po-
litica, ma a condizione dell’effi-
cienza dei programmi, condizio-
ne unica per essere credibili in-
dustrialmente. _

Quindi ben venga il riacqui-
sto di Fiatavio, con tutto quello
che significa in termini strate-
gici nella motoristica aeronau-
tica di costruzione e di revisio-
ne che comprende anche una
grande unita al Sud (Pomiglia-
no d’Arco), ma attenzione a da-
re I'impressione al mercato de-
gli azionisti che la guida strate-
gica del «colosso» segua la logi-
ca dell’azienda di stato.

Crescere con le altre industrie
europee diventa quindi una con-
dizione indispensabile per poter
partecipare. Per competere oc-
corre soddisfare le nuove esi-
genze che formeranno i prossi-
mi requisiti militari in Europa,
quindi migliorare la tecnologia
in chiave di prevenzione anti-
terroristica oltre che come de-
terrente per eventuali intenzio-
ni aggressive da parte di chiun-
que. ;

Naturalmente equilibrandole
joint venture per non perdere
I'indispensabile alleanza indu-
striale aerospaziale americana.
(riproduzione riservata)
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